
 Attaché commercial en alternance 
 Voici la liste (non exhaustive) de vos futures missions chez Group SOLUTIONS 

Outils commerciaux  Pilotage de l’activité  Relation clients/prospects 

Prospection téléphonique : 

qualification de parcs et  

prise de rendez-vous 

Rendez-vous physiques : 

prospections et rdv clients 

Regrouper les rendez-vous 

par secteur et par vendeurs   

Démarrage de l’activité à 

8h30 du lundi au vendredi  

Mise à disposition d’une 

voiture de société, 

téléphone, pc portable.  

Compte rendus de son 

activité tous les vendredis 

au directeur commercial et 

à son maître 

d’apprentissage.  

Gestion de la relation 

commerciale : relances, 

RDV…   

Mise à jour du CRM  

Calculer un taux  

Monter des offres 

commerciales et assurer la 

négociation client   

Faire un dossier de vente  Contactez-nous :  

contact@group-solutions.fr  

0806 110 297 (numéro gratuit)  
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